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OPERADOR - Senhoras e senhores, obrigado por aguardarem e sejam bem-
vindos ao conference call do 2T2019 da Ourofino Saude Animal. Hoje temos a
presenca do senhor Kleber Gomes, CFO e diretor de relacbes com investidores.
Infformamos que a apresentacdo estd sendo gravada e traduzida
simultaneamente para o inglés. Todos o0s participantes estardo apenas ouvindo
a conferéncia durante a apresentacdo da empresa e, em seguida, iniciaremos a
sessdo de perguntas e respostas quando mais instrucfes serdo dadas. Caso
algum dos senhores necessite de alguma assisténcia durante a conferéncia,
qgueiram, por favor, solicitar ajuda de um operador digitando *0. O audio e os
slides desta conferéncia estdo sendo apresentados simultaneamente pela

internet no endereco ri.ourofino.com. Nesse endereco 0s senhores identificardo

Y

o banner com o titulo Webcast 272019, que os conduzira a plataforma de
apresentacao. Antes de prosseguir gostariamos de esclarecer que eventuais
declaracbes que possam ser feitas durante esta teleconferéncia relativas as
perspectivas de negoécios da Ourofino, projecdes e metas operacionais e
financeiras constituem-se em crencas e premissas da diretoria da Cia., bem
como em informacdes atualmente disponiveis. Consideragfes futuras nao séo
garantias de desempenho, elas envolvem riscos, incertezas e premissas pois se
referem a eventos futuros e, portanto, dependem de circunstancias que podem
ou nao ocorrer. Investidores devem compreender que condicbes econdmicas
gerais, condi¢cbes da industria e outros fatores operacionais podem afetar o
desempenho futuro da Ourofino e podem afetar a resultados que diferem
materialmente daqueles expressos em tais consideragbes futuras. Agora,

gostaria de passar a palavra para o senhor Kleber Gomes. Por favor, senhor


http://ourofino.com/

Kleber, pode prossegquir.

KLEBER GOMES - Boa tarde a todos. Muito obrigado pela participacdo em
nossa teleconferéncia de resultados do 2T2019. Entendemos que o cenario de
producdo pecuaria no Brasil estd iniciando uma nova fase ainda mais
construtiva, impulsionada, inclusive, mais recentemente pela oportunidade de o
pais aumentar suas exportacbes de proteina para a Asia a partir da forte
reducdo do plantel de suinos na China em decorréncia do surto de febre suina
africana naquela regido. E ainda pelos fundamentos macroeconémicos que
devem continuar evoluindo progressivamente a partir do cenario de aprovacdes
das reformas estruturais que o pais requer. Assim, entendemos que 0s
produtores brasileiros devem se beneficiar de maiores volumes e de melhor
rentabilidade, liberando investimentos e potencializando adocédo de tecnologia
incluindo medicamentos, vacinas e outros produtos veterinarios. Nesse contexto
a Cia. espera um ciclo bastante positivo para seus negdcios, tanto de animais de
producdo quanto de animais de Cia., pois esta preparada para continuar
apoiando os produtores na sua continua e necessaria melhoria de produtividadej
e 0s tutores dos pets a proverem o0s cuidados necessarios para 0os caes e gatos,
e consequentemente continuar capturando resultados superiores. Entretanto,
devemos destacar que o 1S do ano ficou aguém de nossas expectativas no
segmento de animais de producéo, que teve crescimento de 7,0% no trimestre ja
mostrando uma ligeira recuperacdo, e de 2,0% no semestre retratando um
mercado menos comprador em nossa visdo em decorréncia de um momento
ainda de espera pelas definicdes dos pontos que mencionamos anteriormente,
especialmente os macroecondmicos. Também destacamos que parte desse
crescimento se deu em funcdo de maiores vendas de vacinas contra febre
aftosa na primeira campanha do ano, que combinado com maior ociosidade das
plantas, inclusive pelo inicio da operagcdo da nova fabrica de vacinas com
volumes ainda apenas iniciais pressionou a margem bruta do segmento que foi
de 45,0%. Mesmo assim, em termos consolidados, o 2T apresentou um bom
crescimento das receitas liquidas que foram 10,0% superiores a0 mesmo

periodo do ano anterior devido ao aumento de volume no segmento de animais



de Cia. e de operacdes internacionais que cresceram, respectivamente, 22,0% e
20,0%. Esses segmentos também tiveram, por outro lado, margens mais
pressionadas pelos menores volumes produzidos, reduzindo a rentabilidade
historica. A redugdo da margem bruta consolidada associada a um maior
reconhecimento dos dispéndios em pesquisa e desenvolvimento como despesas
ja previsto pela fase atual dos projetos, levou a reducédo do EBITDA ajustado da
Cia. em 6,0p.p., atingindo R$ 35,0 milh6es. Positivamente, a geracdo de caixa
operacional cresceu cerca de 6x no 2T72019. Como a sazonalidade normal do
mercado sempre apresenta um 2S mais forte pela maior concentracdo de feiras
de negocios, da alta do periodo de reproducdo bovina e pelas condi¢cdes
climaticas mais favoraveis a incidéncia de parasitas, combinado com as
excelentes perspectivas do cenario de producdo pecuaria do Brasil, como
mencionado inicialmente, acreditamos que o potencial aumento do volume de
operacbes resultara em maior diluichio dos custos e despesas, e
consequentemente um fechamento de ano de acordo com as nossas
expectativas iniciais. Com o propésito de continuar sempre reimaginando a
saude animal, firmamos no trimestre parceria com a AgTech Garage, que é um
hub de start ups orientado para o desenvolvimento do agronegdécio, sendo
escolhidos como Unico parceiro de inovacdo do nosso setor, nos permitindo
potencial acesso a inovagdes que visam aumentar a produtividade e facilitar a

vida do homem no campo.

Passando agora falar sobre os resultados financeiros, comegaremos
comentando as receitas liquidas da Cia. Como ja dito, a Cia. apresentou a
receita liquida de R$ 178,0 milhdes no 272019, um crescimento de 10,0%
comparado ao mesmo periodo de 2018. No semestre, as receitas liquidas foram
de R$ 269,0 milhdes, crescimento de 6,0%. O mercado foi um pouco mais
retraido do que previamos no segmento de producdo que representou receita
liguida de R$ 198,0 milhBes no 1S2019, com crescimento de apenas 2,0%
comparado ao mesmo periodo de 2018. No 2T2019 as receitas liquidas do
segmento foram de R$ 139,0 milh6es com crescimento de 7,0%, ja& mostrando

uma recuperacdo. A maior parte do crescimento apresentado se deu em funcao



da oportunidade de mercado com aumento de venda de vacinas contra febre
aftosa. O segmento de animais de companhia obteve receita liquida de R$ 24,0
milhdes no 2T2019, crescendo 22,0% em relagcdo ao 2T2018. Os aumentos de
volume permitiram maior resultado trimestral histérico do segmento decorrentes
do sucesso nosso programa de consultores técnicos que visa fomentar o sell out
dos distribuidores, e que esta sendo expandido ao longo dos anos. No 1S2019
as receitas liquidas ficaram em R$ 43,0 milhdes para o segmento de animais de
companhia,crescimento de 13,0% quando comparamos com o 1S2018. E para
operacdes internacionais a receita liquida atingiu R$ 16,0 milhdes no 2T com o
aumento de 20,0% comparado ao mesmo periodo do ano anterior. Excluindo-se
0 impacto do cambio, o crescimento foi de 16,0% e refletindo o aumento de
volume com destaque para Colémbia. No semestre, as receitas liquidas do

segmento foram de R$ 27,0 milhées, com 31,0% de crescimento.

Quanto a margem bruta do 2T o resultado foi de 50,0%, refletindo uma
diminuicao de 4,0p.p. em relacédo ao mesmo periodo de 2018. De modo geral, as
margens foram pressionadas por menores volumes produzidos que reduziram a
rentabilidade histérica. Por consequéncia, a margem do 1S2019 ficou em
R$ 132,0 milhdes, o equivalente a 49,0% refletindo uma reducédo de 6,0p.p.
comparado ao mesmo periodo de 2018. O segmento de animais producao
apresentou margem bruta de 45,0% no 272019, com diminui¢do de 4,0p.p. em
comparagcdo com o 2T2018. A reducgéo reflete maior volume de vendas de
vacina contra febre aftosa que sdo menos rentaveis e impactaram o segmento
como um todo. No 1S2019 a margem bruta para animais de producao foi de
44,0%, reducéo de 7,0 p.p. em relacdo ao mesmo periodo de 2018, refletindo os
fatores jA mencionados e a parada programada da fabrica que ocorreu no inicio
do ano. O segmento de animais de companhia apresentou margem bruta de
71,0% no 2T2019 com reducéo de 4,0p.p. em relacdo ao 2T2018. Essa reducéo
também se deve a maiores resultados da fabrica, impactando a diluicdo e
consequentemente aumentando o custo de produg¢do. No semestre, a margem
bruta foi de 70,0%, que reflete uma reducdo de 3,0p.p. comparado a0 mesmo

periodo do ano anterior. O segmento de operacdes internacionais apresentou



margem bruta de 58,0% no 272019 com diminuicédo de 9,0p.p. em comparacao
com o mesmo periodo do ano anterior. Além dos menores volumes produzidos
com impacto no custo de producdo, mudancas no mix de produtos tanto em
México e Coldmbia quanto os demais paises para 0s quais exportamos afetaram
as margens do segmento. No consolidado do 1S2019 a margem bruta foi de

57,0%, trazendo reducéao de 8,0p.p.

Comentando agora sobre 0 SG&A e o EBITDA, destacamos que as despesas
com vendas, gerais e administrativas do 2T2019 somaram R$ 60,0 milhdes, o
equivalente a 34,0% da receita liquida. No 1S2019 ficaram em R$ 110,0
milhdes, 41,0% sobre a receita liquida e crescimento de 2,0p.p. em relacdo ao
mesmo periodo de 2018. No 2T2019, o crescimento de 2,0p.p. nas despesas
comparada ao 2T2018 reflete maior participacdo das despesas em pesquisa e
desenvolvimento representados no resultado do periodo em comparagdo com
alocacao em ativos intangiveis nos resultados anteriores. As despesas alocadas
no resultado de P&D no semestre foram de R$ 13,0 milhdes em 2019 frente a
R$ 6,0 milhdes em 2018. A inversdo da representacdo esta associada ao
lancamento de novos projetos de pesquisas que por razdes contabeis determina
as despesas foram lancados no resultado. Esse aumento ja estava previsto em
nossas projecfes para essa fase de projeto. Assim, por consequéncia das
reducbes de margem e mudancas no mix de despesas de P&D, o EBITDA
ajustado no 272019 foi de R$ 35,0 milh6es com reducédo de 6,0p.p. em relagao
ao mesmo periodo de 2018. No semestre, o EBITDA ajustado de 13,0% reflete

perda de 8,0p.p. em relacdo ao mesmo periodo de 2018.

Agora comentando a despesa financeira liquida, a despesa de IR e a
contribuicdo social sobre o lucro liquido. Destacamos que a despesa financeira
liguida do 2T2019 somou R$ 3,4 milhdes, uma reducéo de 11,0% em relagéo ao
2T2018, enquanto, no semestre, a despesa financeira foi de R$ 7,0 milhdes,
com reducéo de 4,0p.p. comparado ao mesmo periodo de 2018. A divida liquida
ficou em R$ 217,0 milhdes, que representa uma reducédo de 5,0% em relagéo ao

mesmo periodo do ano passado. O imposto de renda e contribuicdo social no



2T2019 foi de R$ 9,0 milhdes com [12:21] de 37,8. No semestre ficou em R$ 7,0
milhdes. Lembramos que a apuracdao imposto de renda e contribuicdo social €
realizado sobre dados fiscais que divergem do resultado contabil. O lucro liquido
do 272019, somou R$ 15,0 milhdes, abaixo dos R$ 21,0 milhdes observados no
2T2018. Conforme comentado anteriormente, o resultado é reflexo do recuo do
EBITDA pela queda da margem e pela alteracdo do mix de despesas de P&D. O
lucro liquido do semestre ficou em R$ 9,0 milhdes, reducdo de 6,0p.p. em
relacéo ao 1S2018.

Quanto ao endividamento, no fim do 2T2019 o indice de divida liquida sobre
EBITDA dos ultimos 12 meses ficou em 1,9 vezes. O aumento foi decorrente da
reducdo no EBITDA do 1S desse ano, destacando que em termos nominais
houve reducédo da divida liquida da Cia. para R$ 207,0 milhdes e 5,0% de
reducdo mencionados anteriormente. O custo médio de divida se manteve
proximo de 7,0% ao ano no fechamento do trimestre, em linha com o histérico
desse indicador ao longo dos ultimos periodos. Ressaltamos mais uma vez o
perfil da divida bruta que apresenta dois tercos da divida no longo prazo. Tal
perfil se deve ao desembolso de valores via FINEP e as amortiza¢gfes de dividas
de curto prazo.

Agora falaremos sobre a geracdo de caixa da Cia. que no consolidado do
semestre houve amortizacdo de dividas e pagamento de juros totalizando
R$ 56,0 milhdes, CAPEX de R$ 25,0 milhdes e pagamento de impostos de
R$ 9,0 milhdes, compensados pela geracdo operacional de caixa de R$ 67,0
milhdes. Esse indicador cresceu 131,0% comparado a geracdo de caixa do
1S2018. No 2T2019, por sua vez, houve geracdo de caixa operacional de
R$ 25,0 milhdes, nimero seis vezes maior que no mesmo periodo de 2018.
Falando um pouco sobre nossos investimentos em pesquisa e desenvolvimento
e lancamentos de 2019, destacamos que fizemos investimentos que totalizaram
R$ 21,0 milhdes no consolidado do 1S2019, o equivalente a 8,0% da nossa
receita liquida do periodo. O percentual segue em linha com histérico da Cia. e

reforca nossa  orientacdo para renovagdo e consequente crescimento



sustentavel. Para o trimestre, o montante correspondeu a R$ 10,0 milhdes.
Realizamos também nesse trimestre uma parceria com a AgTech Garage, que
como j& mencionado é um hub de start ups do agronegécio no intuito de
fortalecer nossas praticas de P&D e ter acesso a inovacdes no mercado de
saude animal. Esperamos que esta conexdo da nossa Cia. com outras iniciativas
inovadoras contribua com nosso propoésito de continuar reimaginando a saude

animal.

Passo agora palavra a operadora para seguir para a secao de perguntas e

respostas.

OPERADOR - Obrigado. Iniciaremos agora a sessdo de perguntas e

respostas. Caso haja alguma pergunta, queiram, por favor, digitar *1.

Nossa primeira pergunta vem de Olivia Petronilio, da JP Morgan. Srta. Olivia,

pode prosseguir.

OLIVIA PETRONILIO - Oi, bom dia, pessoal. Obrigado por pegar minha
pergunta. Eu tenho duas perguntas na verdade. A primeira € gquanto a questao
da fabrica, a gente viu ai alguma pressdo de margem dada capacidade ociosa,
eu queria entender como é que vocés estdo vendo o ramp up da fabrica, em
guanto tempo que a gente deveria imaginar que a fabrica deveria rampar a
ponto de nado trazer pressao na margem, né? E além disso, se a gente olhar
daqui a dois ou trés anos, o quanto de margem a gente poderia ver os produtos
biologicos agregando pra Cia. A segunda pergunta € com relacdo ao
crescimento de animais de producao, a gente teve no primeiro trimestre a gente
acabou tendo deslocamento de receita para o 2T, né? Queria entender se o
ritmo de crescimento que a gente viu no semestre como um todo poderia ser
considerado normal, ou se vocés acreditam que a gente deveria ver aceleracao

daqui para frente? Obrigada.

KLEBER GOMES - Boa tarde, Olivia. Obrigado pelas suas perguntas. Vou
comecar da segunda: crescimento de animais de producéo. De fato a gente

destacou que no 1T a gente teve um cut off muito forte, a gente ndo quis



destacar novamente, mas novamente no 2T noés tivemos um cut off forte
também. De forma até que foi mais forte do que o outro ano, entdo os numeros
de crescimento de animais de producdo sdo esses mesmos, até a gente teria
um crescimento maior se a gente ja considerasse o cut off do 2T também ta.
Entdo, esses numeros, por outro lado, como destacamos ndés acabamos
vendendo um pouco mais de vacina de aftosa. Por isso que a gente menciona
que consideramos o resultado um pouco aquém. De fato a gente sentiu o
mercado um pouco mais retraido, mas na nossa opinido muito é em funcéo de
compasso de espera mesmo dos produtores, né, que estdo esperando para ver
um pouco o que acontece com o Brasil e a gente entende agora que o 2S deve
se aquecer ainda mais, deve ter uma recuperacao, até porque também como ja
destacamos o0 2S naturalmente é muito mais forte, né? A gente tem todas as
feiras de negdcio comecando agora por Esteio, que é a nossa grande feira do
ano, nés temos a época da estacdo de monta de reproducéo entdo também traz
faturamentos adicionais. Além do que é uma época com mais chuvas, e com
mais chuvas vocé tem mais incidéncia de parasitas e com issO aumentam
também as vendas dos nossos antiparasitarios. Entdo, de uma forma geral, os
nameros sao bons de crescimento, mas aquém do que a gente espera, e a
gente espera que no 2S figuem melhores, e ainda considerando todo esse
cenario macroeconémico dai para frente. E ai o empurrdo que é a questdo da
febre suina africana, né, que a gente sabe que tA& mexendo bastante com
segmento e acho que isso vai trazer um cenario bastante construtivo, um ciclo
bem construtivo para alguns anos ai pela frente. Pelo menos é a nossa
expectativa. Sobre a questédo da fabrica de biolégicos, a gente, olhando a nossa
margem a pressado, foram varios fatores a gente veio primeiro de um menor
volume de venda, até porque se vocés lembrarem a gente estava com estoque
um pouco mais alto no final do ano passado. A gente acabou, que com o
mercado mais retraido e um estoque mais alto, vocé tem um consumo desse
estoque e, consequente, menos volumes produzidos na fabrica em geral, o que
traz uma menor diluicdo dos custos fixos e portanto uma pressao de margem.

Entdo, até destacando que o impacto maior é dessa questdo de menores



volumes, e ai na nossa fabrica como um todo, sendo que a fabrica de biolégicos
ela td rodando, ela jA& comecou a rodar, mas ainda apenas com 0s volumes
iniciais da primeira vacina que nés langamos, que € a vacina de circovirus, a
Safesui PCV2D e com volumes ainda bem pequenos, porque a gente tem
destacado que a introducdo dessa vacina no mercado é uma introducéo
bastante técnica, ela toma tempo, e ela é feita direto com os grandes frigorificos,
gue por sua vez muitas vezes ja tem seus protocolos fechados para o ano, entéo
isso € uma introducdo progressiva. Mas ndo € o principal fator. Agora, com
relacdo a fabrica, a gente continua na expectativa de desenvolvimento de um
portfélio bastante completo para suinos, para bovinos e também para animais de

companhia, dentro de uma previsao de 4 a 5 anos de langamentos pela frente.
OLIVIA PETRONILIO - Esta 6timo. Obrigada, Kleber.
KLEBER GOMES - Eu te agradeco, Olivia.

OPERADOR - Nossa proxima pergunta vem de Caterine [20:51], do Banco
do Brasil. Srta. Caterine, pode prosseguir.

CATERINE - OIl4, bom dia. Parabéns pelos resultados. A minha pergunta é
relativa as despesas com vendas, gerais e administrativas, em especial as com
P&D. N6s observamos nesse resultado um grande impacto dessa linha de P&D
nas despesas, né, eu gostaria de saber se a gente pode observar um novo
patamar elevado de despesas para o0s préximos resultados ou uma diminuicdo
ou elevacédo ai das medidas estratégicas da Cia. E também o que a gente pode
esperar de retorno desses investimentos de P&D para margens e receitas e

EBITDA da Cia. nos proximos periodos. Muito obrigada.

KLEBER GOMES - Caterine, boa tarde. muito obrigado ai pela sua pergunta
também. Vamos comecar com a despesa de pesquisa e desenvolvimento, né? A
gente sempre destaca que a Cia. ela investe mesmo, a gente sempre, de 6 a 8,
7,0% de investimento todo ano, agora acontece que a alocacdo desses
montantes para resultado como despesa ou para intangivel, ela guarda relacao

direta com o estagio de cada um dos varios projetos que nds temos em nossa



carteira, nosso pipeline de produtos. E de fato nesse semestre nds tivemos uma
concentracdo um pouco maior dessas despesas. Mas a nossa expectativa é que
para o 2S ja esteja no patamar mais linear com o que foi o 252018, entédo
olhando para ano a gente deve fechar num patamar mais proximo do que foi nos
anos anteriores, equalizando um pouco essa redistribuicdo ao longo do periodo.
Com relacdo as demais despesas, n0s temos um componente fixo bastante
elevado dentro das despesas e de uma certa forma, com uma performance um
pouco mais retraida do que a gente esperava, isso acaba também trazendo
menos diluicdo. Mas dentro da expectativa que nds temos né, como dito de um
aquecimento de mercado, ndo vou nem dizer aguecimento, o mercado ja esta
construtivo, eu acho que nés temos condi¢cbes ainda de destravar um pouco do
mindset ai que estava em compasso de espera dessas reformas, de todas as
situacbes e com isso a gente ter mais volumes e voltar para as diluicdes
normais. Entdo a nossa expectativa € que a gente feche o ano dentro daquilo
gue nés previamos, porque até agora a gente tem caminhado relativamente
préximo do nosso orgcamento. Vocé tinha alguma outra pergunta ou néo, s6

esta?

CATERINE - Sim, eu agradeco a resposta. Vocés poderiam também dar mais
detalhes em relacdo a parceria anunciada no 2T com a AgTech Garage, se
vocés tem algum ganho quantitativo em relacdo ao mercado, em termos de

EBITDA? O que a gente pode esperar ai para os préximos periodos?

KLEBER GOMES - Na verdade, a Ourifino tem varias iniciativas no campo de
inovacao, a parceria com a AgTech Garage é mais uma delas. NO6s comecamos
relacionamento com a AgTech Garage ha cerca de trés anos dentro de uma
iniciativa que nés temos que nds chamamos de rodadas empreendedoras que
nos trazemos para dentro da Cia. Start ups ja do negdcio que nos apresentam
0S seus projetos para que a gente possa avaliar, depois de um estagio de
maturidade, possibilidade de parceria. E la atras, quando nés comegamos esse
movimento, n0s conversamos com a AgTech Garage que nos ajudava com a

selecdo dessas start ups. E, légico, esse hub fica localizado no chamado Vale



do Piracicaba, uma alusdo ao Vale do Silicio, que € uma regido muito forte de
agronegocio, com instituicdes de ensino renomadas, e € um hub que hoje € o
maior hub de agronegécio do Brasil. Empresas incubadas ainda tem uma
guantidade menor, mas dentro do ecossistema de inovacao dessas start ups séo
muitas start ups. E como n6s comecamos esse relacionamento la atras foi um
processo natural de nés sermos escolhidos como parceiro de inovacao deles e
ai nés estamos nos inserindo dentro desse hub para que a gente possa de uma
certa forma, quando houver projetos que se relacione a saude animal a gente
possa trabalhar e tentar trazer esses projetos para dentro da Cia. Logico, ndo da
para a gente falar de percentuais ou de crescimento esperado nos projetos
porque depende muito do que vira para frente, do grau de relacionamento. O
gue a gente entende é que é condicdo sine qua non gue a empresa esteja
conectada a todas essas iniciativas, que a gente possa estar olhando muitas
vezes, muito mais de fora para dentro, ou seja, apenas 0 nosso P&D interno, ele
ndo vai concorrer com o P&D do mundo, entdo esse olhar de fora pra dentro é
olhar que a gente tem bastante foco e esta € mais uma iniciativa dentro de todas

gue ndés temos.
OLIVIA PETRONILIO - Perfeito. Maravilha. Muito obrigada pelas respostas.

OPERADOR - Nossa préoxima pergunta vem de Pedro Ferroni da CTM
investimentos. Senhor Pedro pode prosseguir.

PEDRO FERRONI - Ol4 pessoal, boa tarde. Eu ndo sei se foi na pergunta da
Olivia que foi respondido, mas vai aqui minha pergunta: eu vi que a gente viu
gue a reforma da fabrica trouxe alguma presséo de custos, né, essa pressao no
2S a gente vai ver também alguma coisa disso ou morre nesse 2T? Nas
operacdes internacionais também a gente viu um pior mix. Se vocés puderem
abrir um pouquinho, o que é esse pior mix de vocés? E dai aqui também acho
gue vai uma curiosidade minha, que seria uma terceira pergunta: com relacao a
febre suina. Uma, se vocés acham, pode ser dificil, mas se houvesse a febre
suina aqui no Brasil, se a gente estaria preparado para tal e se VOCés,

obviamente, ja tem algum estudo, alguma coisa assim de desenvolvimento, ou



conversas com pessoal do mercado para entender a molécula que pode ser

usada no futuro alguma coisa do género? Obrigado.

KLEBER GOMES - Pedro, muito boa tarde ai. Muito obrigado pelas suas
perguntas. Bom, com relacao a reforma da fabrica que foi feita no 1T do ano, no
comeco do ano na verdade, a gente até comentou no trimestre anterior que foi
bem pontual, né? Nossas fabricas, elas séo fabricas bastante modernas ja, séo
fabricas relativamente novas. S6 que, no nosso bloco principal, ja tinha cerca de
10 anos e precisamos fazer um retrofit em alguns setores. Esse é um evento de
fato que ndo vai acontecer mais, a gente ja fez essa manutencdo, ndo temos
nenhuma previséo de qualquer outra parada neste ano. Entédo de fato ficou la no
1T. E como eu disse, com o0 aumento dos volumes a gente espera diluir essa
perda de rentabilidade que tivemos no comeco do ano. Com relacdo ao mix de
produtos internacionais, a gente ndo comenta aqui questdes de produtos, mas a
gente também entende que foi uma questdo bastante pontual do semestre,
acabou-se gue ndés vendemos menos dos produtos mais rentaveis e um pouco
mais dos produtos menos rentaveis, que trouxe esse impacto. Tem um
pouquinho ai também de aumento de custos de materiais mesmo em alguns
produtos, mas também uma questao pontual que a gente provavelmente deve
estar repassando isso ja no 2S. E mesmo o impacto. Nos falamos uma vez que
toda a producéo, inclusive dos produtos que sdo do comércio exterior séo
produzidos na mesma fabrica e nos ja dissemos que do ponto de vista de
menores volumes, acabou trazendo um pouco de custo. Entdo, € um pouco a
ideia desse mix desses trés fatores. Com relagdo a febre suina africana, te
antecipo, nés ndo temos nenhum trabalho voltado para essa doenca, uma vez
gue nés nao estamos atuando nos mercados em que esta acontecendo, néo
temos essa atuacdo, entdo ndo temos nenhuma pesquisa desse produto. A
gente sabe que o mercado sim ta trabalhando com possiveis vacinas para
controle, com antivirais, entdo, assim, tem muita gente muito boa ja pesquisando
toda essa situagdo. Com relagdo ao Brasil, a gente confia muito no nosso
sistema de vigilancia sanitaria, € muito efetivo, ndo é de hoje ja que a febre

suina esta circulando e vocé vé que nunca tivemos nenhum caso. E uma



guestdo muito de governo mesmo e das politicas de controle sanitario que
entendemos serem bastante fortes e robustas para que o Brasil ndo sofra

nenhum problema também nesse sentido.
OPERADOR - Lembrando: para fazer mais perguntas basta digitar *1.
Lembrando que para fazer perguntas, basta digitar *1.

Encerramos nesse momento a secédo de perguntas e respostas. Gostaria de
retornar a palavra ao senhor Kleber Gomes para suas consideracgoes finais.

KLEBER GOMES - Bom, para concluir gostaria de agradecer novamente
pela confianga que sempre depositam na Cia. Reafirmando nosso proposito
seguiremos para entregar as melhores solucdes para as necessidades dos
nossos clientes reimaginando a satude animal e por consequéncia sustentando o
crescimento e perenidade da Ourofino. Estamos bastante confiantes para esse
2S e que a gente possa ter um ano bem alinhado com as expectativas nossas e
de nossos investidores. Agradeco mais uma vez, e estaremos sempre a

disposicao.

OPERADOR - O conference call do 272019 esta encerrado, agradecemos a

participacdo de todos e tenha uma boa tarde.



